
Marketing que vende: Indice SVR
Workshop de mercadotecnia práctica para emprendedores 

Índice SVR: Define lo que realmente quieres hacer

Utiliza una escala del 1 al 10 para calificar cada punto  de los diferentes mercados que ahora

sirves, donde el 10 es la mejor calificación y el 1 es la peor calificación
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